
000

	鄭章斌強調，第一線集團的專用網絡覆蓋全球大部
分國家及地區，為企業客戶提供高質素的企業網絡
服務。

員工分佈於不同地點或因疫情關係而

遙距工作，都需要通過公共網絡確保工作

及溝通可以連成一線。隨著愈來愈多業務

關鍵軟件在網絡及雲端運行，網絡連接的

效率及穩定性更為關鍵。第一線集團的企

業MPLS及SD-WAN混合網絡解決方案正能滿
足各行業的需求。

第一線企業MPLS及SD-WAN混合網絡解決方案
跨地域跨平台保持穩定連線

自1999年創立以來，第一線集團持續發展成為大中華區領先的電訊中立網絡服務供應商，致
力為大中華及亞太區城市的企業客戶提供企業網絡解決方案，包括多協議標籤交換的虛擬專用網絡
（MPLS）、軟體定義廣域網絡（SD-WAN）、互聯網連接、數據中心和互聯網安全解決方案等，並逐步
延伸至雲應用和軟體即服務（SaaS）方案以滿足企業客戶不斷增長的市場需求。集團現為中國領先的
第三方中立數據中心和混合雲服務營運商之一的世紀互聯（NASDAQ:VNET）旗下成員。。

業採用雲端服務乃大勢所趨，既
能省成本，又增靈活性，第一線
集團香港銷售部總經理鄭章斌表

示，網絡效能絕對為提升雲端應用效能的基
本，尤其對於連接多個分支網絡的企業，更
需要穩定和高效能的網絡，MPLS虛擬專用
網絡及SD-WAN方案提供具成本效益、靈活
度高和安全可靠的專用網絡連接。

成本比傳統IP網絡減半
他指出，公司上年踏入20周年誌慶，標

誌著第一線作為大中華區領先的電信中立網
絡服務供應商，集團的皇牌產品MPLS為不
少客戶提供跨地域的專用網絡連線。他亦隨
著公司發展見證了市場變化。例如早期的客
戶以製造業較多，因為不少廠商將廠房及業
務擴展至東南亞等地區，對專用網絡的需求
持續增加，故採用MPLS，成本比傳統專線
方式可節省不少的營運成本，而且網絡速度
快上幾倍，這類方案因此快速冒起。

在過去10年間，其他行業的客戶也持
續增多，尤其零售業為甚，因此第一線亦開
始推出SD-WAN以應付市場上的需求。鄭章

企
斌表示，零售企業借助第一線集團的MPLS
及SD-WAN混合網絡接通辦公室、貨倉﹑門
市及數據中心，讓系統實時交換數據，分佈
在各地的據點由中央管理，確保高可用性
（High	Availability），有助提升整體的營運
效率。「現時MPLS已覆蓋全球大部分國家及
地區，企業客戶提出要求，第一線集團都能
提供高質素的連線服務。」

具備多項中國營業牌照

第一線集團的企業網絡服務能在市場
中脫穎而出，鄭章斌認為有兩大優勢。首
先，集團備有多項營業牌照，特別是經營
中國電訊業務所需的增值電信業務經營許
可證，並在2018年成為中國跨境數據通
信產業聯盟首批正式會員及受「中國跨境
數據通信產業聯盟」邀請成為首批「SD-
WAN服務標準起草單位」，最近亦成功通過
SDN/NFV/AI標準與產業推進委員會（CCSA	
TC610）組織的SD-WAN權威測試，獲得
「SD-WAN	Ready證書」，令第一線成為企
業客戶可信賴的業務夥伴。

第一線集團還有MPLS產品多元化組合

的優勢，能滿足不同企業的需求。如當中有
能提供高可用性，從ISP、機樓到骨幹都有雙
線主備部署，迎合需要高效能及穩定性網絡
的行業，例如金融及醫療行業等。

他建議企業可根據業務需求而選擇
MPLS及SD-WAN方案，例如近期較多企業注
重視訊服務，需要較高質而穩定的網絡；而
企業開設網店拓展市場，則需要低時延的網
絡，支援實時回應的瀏覽體驗。
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	鄭章斌表示，穩定和高效能的網絡絕對能提升
雲端應用的效能，尤其對於連接多個分支網絡的
企業若使用MPLS及SD-WAN混合網絡，成本效益
更高。


